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PROGRAMME
I - QUIZZ

•	 Validation des connaissances actuelles

II - LA LOI HOGUET ET LE DEVOIR DE 
CONSEIL :

•	 Tour d’horizon des obligations incombant aux 
professions immobilières

•	 Le devoir de conseil et de diligence : qu’est-ce que cela 
implique ?

III - EVALUATION DES BIENS :
•	 Estimation – Evaluation – Avis de valeur – Expertise : où 

est la différence ?
•	 . Etude des diverses condamnations prononcées

IV - LE MANDAT DE VENTE ET SON 
CONTENU :

•	 Les précautions à prendre

V - LA CONSISTANCE JURIDIQUE ET 
PHYSIQUE DES BIENS :

•	 Etude des diverses condamnations prononcées

VI - LES DIVERS ABATTEMENTS ET 
DECOTES ENVISAGEABLES EN MATIERE 
D’EVALUATION

•	 S’agissant des biens occupés
•	 S’agissant des biens en indivision
•	 S’agissant des biens soumis à un risque
•	 S’agissant des biens soumis à des nuisances 

particulières
•	 S’agissant des participations sociétaires (SCI, etc…)

VII - ABECEDAIRE DU VOCABULAIRE 
JURIDIQUE A MAITRISER POUR UN 
PROFESSIONNEL DE L’IMMOBILIER 
CREDIBLE

•	 Tour d’horizon du vocabulaire juridique de A à Z.

VIII - QUIZZ
•	 Validation des acquis de la formation

E-TR417
OBJECTIFS :

•	Comprendre les contraintes 
juridiques qui s’imposent aux 
professionnels de l’immobilier 
dans le cadre de l’exercice d’une 
profession réglementée (Loi Hoguet). 
Mesurer l’importance des écrits 
délivrés (évaluations – mandats – 
compromis – baux). Tour d’horizon 
des principales condamnations 
prononcées à l’encontre des 
professionnels de l’immobilier.

•	Maitriser les diverses jurisprudences 
et doctrines, permettant d’appliquer 
certains abattements ou décotes 
en matière d’évaluation immobilière, 
afin effectuer des avis de valeur 
pertinents et professionnels, facilitant 
la prise de mandats exclusifs ou la 
facturation de son estimation.

•	Maitriser les termes juridiques et 
les diverses règlementations qui 
s’appliquent en droit immobilier, pour 
tenir un discours plus professionnel, 
permettant de mettre en avant ses 
compétences juridiques, afin de se 

démarquer de la concurrence en 
rassurant ses interlocuteurs.

•	Formation destinée à tout 
professionnel de l’immobilier amené 
à côtoyer et conseiller une clientèle 
de particuliers ou de professionnels 
souhaitant être assistés par des 
interlocuteurs(trices) aguerris.

NIVEAU & PUBLIC : 
Agents immobiliers – Négociateurs 
– Agents commerciaux – Experts 
immobiliers.
Prérequis : aucun

MATÉRIEL NÉCESSAIRE : 
Vidéo projecteur, paper‑board
Effectif maximum : 25

INTERVENANT(S) : 
Formateur : Expert immobilier
Validé par le Bureau de la 
Commission Formation FNAIM

 �Programme accessible aux personnes  
en situation de handicap

1  jour 
(7 h) 

- Cas pratiques 
- Support pédagogique 
- Quiz d’évaluation finale

Tarif : 220 € HT

ESSENTIEL

MAITRISE DES ABATTEMENTS  
ET DÉCOTES ENVISAGEABLES  
EN MATIÈRE D’ÉVALUATION ET  
MAITRISE DU VOCABULAIRE JURIDIQUE

NOUVEAUTÉ

2026




