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 OBJECTIFS :  
• Gagner du temps 
• Augmenter l’impact commercial 

 NIVEAU & PUBLIC :  
Agents immobiliers 
Prérequis : aucun 

 MATÉRIEL NÉCESSAIRE :  
Vidéo projecteur, paper-board 
Effectif maximum : 50 

 INTERVENANT(S) :  
Formateur : Emmanuelle Putaux 
Validé par le Bureau de la 
Commission Formation FNAIM 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
INTRODUCTION : 

PROGRAMME 
II - OPTIMISER SA COMMUNICATION 

BIENVENUE + PRÉSENTATION DU COURS 
ET DES OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES 

• Le fonctionnement des IA génératives 
• Escape game autour de l’IA et de l’immobilier 

I - RÉDIGER AVEC L’IA POUR PERFORMER 
DANS L’IMMOBILIER 

• Rédiger pour vendre (argumentaire, annonce, 
accroche, flyer,…) 

• Rédiger pour communiquer (post, email, réponse aux 
avis, référencement,…) 

• Mises en pratique, cas d’usage et astuces : optimiser 
ses annonces, gérer des objections 

VISUELLE AVEC L’IA 
• Optimiser ses photos et visuels 
• Créer une vidéo avec l’assistance de l’IA 
• Mises en pratique, cas d’usage et astuces : avant/après, 

homestaging, vidéo à partir de photos 

SYNTHÈSE ET CONCLUSION 

TEST D’évaluation + réponse aux 
questions + Remerciement 

 

 

 

journée 
(3 h) 

Support pédagogique 
Quiz d’évaluation finale 


