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Comprendre et Utiliser l’IA dans l’Immobilier –  

Niveau Débutant 
IA & ADB : Simplifiez la Gestion Locative et la Copropriété 

 

OBJECTIFS  
 
Comprendre les IA et leurs intérêts 
Comprendre les points clés de cette utilisation 
L’utilisation au quotidien : exercices et mise en action 
 
 
 
 
 
 
NIVEAU & PUBLIC  

 
INTERVENANT  

 
Validé par le Bureau de la Commission Formation FNAIM 

 
MODALITES DE PARTICIPATION 

Durée : 1 journée (soit 6 heures) 
Moyens pédagogiques : Cas pratiques - Support 
pédagogique Quiz d’évaluation finale Matériel 
nécessaire : vidéo projecteur, paper-board 
Effectif maximum : 20 

Public : Tous professionnels de l’immobilier 
Prérequis : aucun 

 
PROGRAMME  
 
Partie 1 : Comprendre et utiliser l’IA dans l’immobilier 
I. Les principes 
  
Quelles sont les attentes de nos prospects et de nos 
clients ? 
  
Les attentes du marché en quelques chiffres clés 
  
L’intelligence artificielle : définition et applications dans 
les différents métiers de l’immobilier 
  
L’IA : un outil d’aide ou une menace pour nos 
professions ? 
  
II. Utiliser l’IA efficacement 
  
S’initier à l’art du prompting : comment bien dialoguer 
avec une IA 
  
Se démarquer dans ses actions grâce à une utilisation 
pertinente des outils 
  
Mettre la satisfaction client au cœur de sa démarche 
  
Booster sa productivité grâce à l’automatisation 
intelligente 

 

Partie 2 : IA ADB & Syndic : Simplifiez la gestion 
locative et la copropriété 
 
I - Relation client avec l’IA 
Automatisation et personnalisation des 
communications, et analyse automatisée de 
documents juridiques complexes. 
 
II-Assemblée générale et conseil syndical  
Préparation, prise de notes et génération 
automatisée des comptes-rendus, avec réponses 
instantanées aux questions. 
 
III-Suivi des travaux et gestion des visites  
Analyse automatisée des devis, production de 
comptes-rendus précis, et gestion optimisée des 
visites. 
 
IV-Prospection commerciale : Identification de 
prospects via l’IA et communication 
personnalisée pour optimiser la conversion en 
clients. 
 


