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INTRODUCTION
BIENVENUE + PRESENTATION DU COURS ET DES OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

PARTIE 1

LA VENTE D’'IMMEUBLE A CONSTRUIRE DANS LE SECTEUR PROTEGE
* Notion de secteur protégé

e La place de la VEFA et |la frontiere avec les contrat voisins

PARTIE 2
LA FORMATION DU CONTRAT DE « VEFA »

* Le contrat préliminaire
- Caractére généraux - nature du contrat / role et domaine du contrat préliminaire
- Contenu du contrat - mentions obligatoires / dépo6t de garantie / notification
- Obligations des parties - Réservant / Réservataire
* Le contrat définitif
- Conclusion
- Forme
- Contenu

PARTIE 3
EXECUTION DU CONTRAT DE VENTE

* Obligations du vendeur
- Obligation de délivrance - délai / livraison conforme / renseignement
- Obligation de garantie - garanties spéciales / vices cachés
- Obligation de fournir des garanties de bonne fin - garanties d’achévement / de
remboursement
* Obligations de I'acheteur
- Modalité de paiement du prix
- Sanction du non paiement du prix - indemnité de retard / résolution de la vente

SYNTHESE DU COURS ET CONCLUSION

NAIM @ TEST D’EVALUATION + REPONSE AUX QUESTIONS + REMERCIEMENT
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